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Aanmeldingsformulier

Freelancers uit de kast

Hoe presenteer je jezelf als journalistiek ondernemer?

Dinsdag 5 juni 2007 in Stadscafé De Observant, Stadhuisplein 7 te Amersfoort

Naam:

……………………………………………..

Adres:

……………………………………………..

Postcode:
……………………………………………..

Plaats:

……………………………………………..

E-mail adres:
……………………………………………..

Voorkeur workshop (meer informatie op volgende pagina)

1e keus:
……………………………………………….

2e keus:
……………………………………………….

3e keus:
……………………………………………….

4e keus:……………………………………………….

PITCH   ik geef me op   0
Registratie vindt plaats op volgorde van binnenkomst. Graag aanmelden vóór vrijdag 1 juni 2007

Kosten, NVJ-leden euro 18,50 niet-leden euro 95,--. U kunt dit bedrag overmaken op gironummer 418318 t.n.v. de NVJ o.v.v. FREELANCERSDAG 5 juni 2007

U kunt dit formulier mailen naar freelancersadvies@nvj.nl of faxen naar 020-6624901 
of sturen naar:

NVJ

Antwoordnummer 17170

1000 TL  AMSTERDAM

(een postzegel is niet nodig)

De lezingen en workshops uitgebreid

Opening 

Adjiedj Bakas
Kan een journalist ondernemen?

De vaderlandse journalist is meestal wat linksig aangelegd en links ondernemerschap is een fata morgana. Pas als je rijk genoeg bent geworden in  de media, treedt het Derk Sauer-syndroom en ben je rijk genoeg om links te kunnen zijn. Maar voor het zover is is het voor menig freelance-journalist sappelen. Wat zijn ondernemerstrends waar freelance journalisten op kunnen inspelen voor hun eigen praktijk? Hoe kan je vormgeven aan ondernemerschap? Tegen welke uitdagingen loop je op? Wat kan je alleen en wat moet je samen doen? En samen met wie? Hoe vorm je een ‘coalition of the willing’ en hoe organiseer je je ‘handel’?  

Trendwatcher Adjiedj Bakas (1963) schreef eerder bestsellers als Megatrends Nederland. Hij is een veelgevraagd spreker en denker. Hij geldt als ‘geestig’ (De Telegraaf), ‘optimistisch’ (De Volkskrant), ‘visionair’ (NRC Handelsblad), ‘onorthodox’ (Het Parool), ‘ vernieuwend’ (Trouw), ‘toekomstgericht’ (Linda) en ‘heeft een prima toekomstantenne’ (Residence).  
Dagvoorzitter
Fréderique de Jong, presentator BNR Nieuwsradio
Workshop 1

Ik ben ondernemer…en vindt de klant dat ook?

Je weet wat je wilt, wat je kunt, wat je ermee wilt bereiken. Je hebt de omslag van freelancer naar ondernemer gemaakt. Maar is die klant ook al zover? Vindt de klant het een verbetering, of was de verhouding freelancer/opdrachtgever wel prima? 

Het vergt ook een omslag voor de klant. Die moeiteloos gaat als je weet wat de klant wilt.  Zoals elke ondernemer zijn eigen aanbod heeft en eigen stijl van ondernemen, zo heeft elke klant andere behoeften en voorkeur voor een bepaalde benadering.  Doel van deze workshop is om klant en ondernemer dichter bij elkaar te brengen. Praktische kwesties komen in deze workshop ruimschoots aan bod.  De marktrijpheid van de deelnemer zal op de proef worden gesteld. En verder alle vragen die je hierover wilt stellen. 

Francès Ruijter is eigenaar van bureau Stantepede en heeft jarenlange ervaring als trainer/coach en mediator. Ze verzorgt al lange tijd trainingen voor journalisten, onder andere die voor freelancers. Frances Ruijter heeft het vermogen direct tot de kern van zaken te dringen. Haar manier van werken is praktisch, concreet, onorthodox en vernieuwend. Intuïtie die op ervaring stoelt, plus een scherp oog en oor vormen haar speciale kracht.

___________________________________________________________________________
Workshop 2

Presenteren is:

De kracht van uitstraling en bezieling!

Tijdens de workshop wordt ‘jouw specifieke kwaliteit’ t.a.v. presenteren zichtbaar. Hoe? Door aan de slag te gaan met de volgende vragen. Waar ligt jouw kracht als het gaat om presenteren? Wat maakt jou uniek? Hoe laat jij dit zien? Wat is het effect daarvan op de ander? Wat maakt dat de verbinding tussen jou en de ander ontstaat? 

Een inspirerende workshop die je stimuleert opnieuw in beweging te komen.

Henriëtte Dikker-Prins is trainer/coach bij Movaeres. Zij begeleidt en ondersteunt mensen in hun persoonlijke (loopbaan)ontwikkeling, en organisaties in processen rond diversiteit en omgangsvormen. 

Anneke Piersma is haptonoom en werkt 18 jaar als trainer/coach bij Movaeres. Begeleidt mensen in veranderingsprocessen waarbij het ervaren van de eigen systemen en grenzen het uitgangspunt voor verandering is.
Workshop 3

Netwerken, nét werken
Je zou liever opdrachten uitvoeren die meer aansluiten bij je specialisatie, je bent al heel lang op zoek naar meer opdrachtgevers, je vraagt je af of je klantenportefeuille je over een aantal jaren nog steeds zal boeien, je kunt geen nee zeggen tegen je opdrachtgever want dan neemt hij misschien (voor altijd) een ander. Als je je netwerk op peil houdt kun je makkelijker risico's nemen en verzeker je de continuïteit van je journalistieke onderneming. Daarvoor heb je de juiste mensen nodig, om wijzer te worden van elkaar.

Conchita Abdoelsabor eigenaar van Invact Training Coaching en Advies heeft veel ervaring als trainer en coach. Haar aanpak is vooral praktisch. In korte tijd laat zij deelnemers van de workshop hun persoonlijke situatie in kaart brengen, draagt een instrumentarium aan om hierin verandering of verdieping aan te brengen. En binnen een paar uur heeft iedere deelnemer een plan van aanpak waarin persoonlijke stijl en verborgen talent optimaal uit de verf komt. 

________________________________________________________________

Workshop 4

Presenteer je met beeld en geluid
 

Er zijn steeds meer fotojournalisten die zich oriënteren op video en audio-slideshows voor internet. Fotografen die zich hierin ontwikkelen, spelen in op de toekomst. Wil je je breder in de markt zetten, dan ontkom je er niet aan je met nieuwe vaardigheden te presenteren. In deze workshop leer je over de technieken van mixen, montage en timing van beelden en soundslides. Ook wordt een demonstratie gegeven. 
Aan het eind van de workshop heb je nieuwe informatie en een instrumentarium om zelf een slideshow in elkaar te kunnen zetten. 
 

Daimon Xanthopoulos is zelfstandig fotojournalist. Hij kijkt over de grenzen van het stilstaand beeld, en legt zich toe op soundslides. Onder meer voor het NIDF verzorgt hij workshops slideshow voor fotografen. 
Lezing

Auteursrecht: een kwestie van overleven

Het auteursrecht is een belangrijke bron van inkomsten van de freelance journalist. Maar wat is eigenlijk auteursrecht en hoe krijg je het? Op welke rechten kan een freelancer aanspraak maken – tegenover de uitgever en de buitenwereld? Hoe moet je als freelance journalist omgaan met contracten waarin je gevraagd wordt al je rechten ‘weg te tekenen’? Stelt het auteursrecht eigenlijk nog wat voor in deze tijd waarin we via het Internet ieder werk onbelemmerd kunnen verspreiden?

Prof. mr. P.B. (Bernt) Hugenholtz is hoogleraar Informatierecht, in het bijzonder recht van de intellectuele eigendom, aan de Faculteit der Rechtsgeleerdheid van de Universiteit van Amsterdam, en directeur van het Instituut voor Informatierecht. Hij is gespecialiseerd in het auteursrecht, en ijvert al jaren voor de verbetering van de contractuele positie van auteurs ten opzichte van uitgevers en andere exploitanten.

Pitch
Kans om te winnen 

Hét moment om meteen in praktijk te brengen, met nieuwe vaardigheid kun je winnen. Freelancers presenteren en verkopen hun idee aan hoofd- of eindredacteuren die op hun beurt de kans krijgen een geweldig idee binnen te halen.

Grijp die kans! De eerste twintig freelancers die zich aanmelden kunnen meedoen met de pitch. Inschrijving geschiedt op volgorde van binnenkomst. Deelnemers ontvangen op tijd precieze instructie wat er van ze wordt verwacht en hoe de pitch in zijn werk gaat. 

________________________________________________________________

Borrel




